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■ 本报记者 丁翊轩 杨 洁

2013 年，华夏银行长沙分行运用环

球智赢服务品牌，做大做强品牌效应，先

后推出出口双保理、风险参贷、国内信用

证及其项下福费廷业务，满足了进出口贸

易型企业、供应链上由核心客户带来的上

下游中小企业的融资需求。

一站式服务：
出口双保理保驾护航小企业出口融资

出口双保理业务是指出口商将其现

在或将来的基于其与进口商（债务人）订

立的货物销售合同项下产生的应收账款

转让给出口方银行，再由出口方转让给进

口保理商，由银行和进口保理商共同提供

的一项集资信调查、销售分户账管理、应

收账款催收、保理融资及信用风险控制与

坏账担保于一体的综合性金融服务。

对出口商企业（尤其是中小企业）而

言，银行的保理项下融资不需要提供抵

押、担保，仅凭进口保理商的信用担保即

可发放，有效解决了目前仍然存在的小企

业融资难的问题。区别于目前出口商企

业使用较多的市场同类型产品出口信用

保险，出口双保理业务具有坏账担保比例

高、赔偿期限短、融资比例高等优势，并由

银行配套为企业提供销售分账户管理、账

款催收、以预支方式提供融资等服务，具

有产品优势。

华夏银行长沙分行找准市场定位，跟

进客户贸易流程，及时为出口商企业提供

信用额度预申请、融资额度预申请服务，

在客户出口一周内完成应收账款转让、出

口双保理项下融资服务，业务量连续两年

在系统内分行排名第一。自 2012 年 8 月

开 办 业 务 以 来 ，累 计 办 理 出 口 双 保 理

1600 余万美元，办理出口双保理项下融

资 1500 余万美元，为客户赢得了市场，打

响了环球智赢的服务品牌。

链式开发：
国内信用证服务供应链上的“N+1”

国内信用证是指国内贸易结算中，开

证行依照申请人的申请开出的，凭符合信

用证条款的单据支付的付款承诺。

与国内贸易中普遍使用的银票比较，

开立国内信用证的优势在于融资快、价格

优。在国内信用证的开立、承兑后可根据

实际业务情况办理不同的融资产品，如：

国内信用证项下打包贷款、买方代付、卖

方议付、福费廷等产品，其中，福费廷产品

较银票同期贴现价格低 20-30BP。

2013 年 12 月中旬，为加快国内信用

证业务推动，华夏银行长沙分行国际业

务部联合公司业务部供应链中心结合供

应链核心客户年末采购需求，积极营销

国内信用证开立及其项下融资业务。国

际业务部负责人、产品经理、客户经理多

次赴核心客户企业为上游供应商、核心

客户进行国内信用证产品培训。通过介

绍打通供应链融资的有效产品国内信用

证产品，该项产品的优势及融资方式、渠

道等，普及该项产品，揭开“神秘面纱”。

在具体的开证、交单、融资等流程细节向

供方、需方进行了详细讲解，重点介绍了

信用证要求的单据如增值税发票、货物收

据等，一一解答了供应商根据各自供销情

况提出的问题。

华夏银行长沙分行于两周内为核心

客户开立 41 笔国内信用证，累计金额 1.6

亿元，涉及 28 家当地 11 家异地上游中小

型企业。同时，在客户提出融资申请的一

个工作日内为 4 家异地企业、1 家本地企

业办理国内信用证项下福费廷业务，累计

金额 9000 余万元，实现了中小客户与核

心客户的同步、同质服务。

据了解，截止到 2013 年 10 月，华夏银

行长沙分行国际结算量规模同比增幅达

62%，高出湖南省进出口增幅的 42 个百分

点，在 30 家系统内分行中排名第五。在

继续保持传统类业务汇款、进口信用证、

出口信用证、即远期结售汇业务的增长优

势的同时，创新发展进口保息赢业务、风

险参贷业务、委托代理国内信用证福费廷

业务，致力于满足大型客户的全方位创新

型贸易融资需求，服务湖南中小型企业的

稳健成长。

华夏银行环球智赢服务品牌获中小客户青睐

有 没 有 一 种 存 款 既 能 有 定 期 的 利

息又能享有活期的灵活？近日，广发银

行推出了“定活智能通”，让客户既享受

了活期存款的高流动性，又获得了定期

存款的稳健高收益，该产品一推出就受

到了客户的追捧。

对个人理财者而言，流动资金的管

理可以说是最头疼的部分了。存活期利

息低，存定期又担心发生提前支取时损

失投资收益。为此，不少人将目光投向

了余额宝，余额宝最大的作用是唤醒了

把钱放在银行、换取微不足道的活期利

息的那些储蓄人的意识。数据显示，截

至 2014 年 2 月底，余额宝规模约为 5000

亿元人民币，抢走了银行的一大块蛋糕，

分流了大量的银行存款。

余额宝的出现，让银行业深感不安。

为了稳住客户防止资金搬家，各银行主动

开源创新，也推出了各类“宝”以保住现有

的资金规模。广发银行推出的“定活智能

通”产品，主要针对希望让流动资金获得

更高可预期收益的客户设计，最大卖点就

是既保有活期存款的灵活性，又根据资金

实际留存时间为客户提供保本保收益的

现金管理工具。这让困扰人们定期存款

提前支取利息受损的问题迎刃而解了。

据 了 解 ，客 户 在 广 发 银 行 办 理“ 定

活智能通”存款后，若发生提前支取（含

部 分 提 前），支 取 部 分 则 按 照 实 际 存 期

分段计算定期及活期两部分利息，为客

户提供最佳利息组合收入。也就是说，

客户的活期存款账户如果保持 3 个月、

6 个 月 或 1 年 以 上 ，就 分 别 按 3 个 月 、6

个 月 或 1 年 的 存 期 计 算 相 应 的 存 款 利

息 ;如果低于 3 个月，就按活期存款利息

计 算，这 样 算 下 来，客 户 的 资 金 收 益 率

得到了最大化提升。以 10 万元计算，办

理“ 定 活 智 能 通”所 得 利 息 是 普 通 半 年

存款利息 7 倍，两者差别达 616 元。

广发银行一位客户经理给记者算了

一笔账，假设客户刘小姐于 2014 年 3 月 1

日办理了一笔 10 万元的 6 个月“定活智

能通”存款，而她在 2014 年 6 月 4 日全额

提前支取了该笔存款，如客户不办理“定

活 智 能 通”存 款 产 品，将 以 活 期 利 率 计

算，获得利息收入约 102 元。如客户办

理“定活智能通”存款产品，该笔存款将

分两段计息。其中，2014 年 3 月 1 日至 6

月 1 日按照广发银行挂牌 3 个月定期存

款利息（即 2.86%）计息，获得 715 元利息

收入；6 月 1 日-6 月 4 日期间按照活期利

率计息，获得利息收入 3 元，组合计算办

理“定活智能通”存款产品后刘小姐获得

实际利息收入为 718 元。

据悉，“定活智能通”存款产品已全

面向符合资格的高端客户开放申请，并

有 3 个月、6 个月及 1 年不同存期可供选

择，同时可享受存款利率较基准利率上

浮 10% 。“定活智能通”存款产品办理便

捷，可通过广发银行柜台、网上银行及手

机银行办理。

有银行专家指出，目前电商与基金

推出的金融创新产品对银行存款的冲击

以 及 对 银 行 盈 利 模 式 的 颠 覆 已 初 露 端

倪，银行必须快速做出反应，借助银行的

公 信 力 及 专 业 性 巩 固 与 客 户 之 间 的 联

系，不断进行产品的开发和创新。广发

银行“定活智能通”的推出，开创了银行

新的经营资源，形成新的银行盈利模式，

受到了市场的肯定与欢迎。

（林 文）

广发银行“定活智能通”确保利息最大化

本报讯 在编辑部里小编是少有的法系车迷之

一，家 里 的 标 致 307 如 今 开 了 9 年，车 况 依 然 良 好，

2.0 升 自 然 吸 气 发 动 机 与 5 速 手 动 变 速 箱 的 搭 配 让

小 编 十 分 满 意 。 在 2013 年 增 购 时 也 首 先 考 虑 了 标

致车系，最心仪的便是东风标致 508，但由于当时最

满意的顶配车型优惠完的价格也超出了预算，最终

只能无奈放弃。

近 日，小 编 获 得 了 对 东 风 标 致 508 进 行 深 度 体

验的机会，与大家分享这款心仪座驾的优缺点，希望

能为同样中意标致 508 的朋友提供一些帮助。标致

508 的大灯在当时绝对算是一个亮点，双疝气大灯带

有大灯清洗功能以及随动转向功能，由七颗 LED 灯

泡组成的日间行车灯非常具有科技感。

东风标致 508 的丰富配置可以说是其最大的亮

点。标致 508 配备了 MRN 触控显示系统，7 英寸高

分辨率显示屏，全新触控操作方式，同时有路口 3D

放 大 实 景 图 显 示 和 多 样 的 兴 趣 点 查 询 等 功 能 。 为

了更全面地满足国内消费者对 B 级车的需求，更在

纯 正 欧 系 血 统 之 上 特 别 进 行 了 细 腻 而 人 性 化 的 本

土化增配。

标 致 508 的 HUD 平 视 显 示 系 统（彩 屏）在 同 级

别车型中绝对算是一项亮点配置，能在一定程度上

提 高 驾 驶 安 全 性 。 双 线 圈 感 应 式 四 门 无 钥 匙 进 入

系 统 、四 区 自 动 空 调 ，标 致 508 以 豪 华 的 配 置 尽 显

品位与科技。

值 得 一 提 的 还 有 全 员 电 控 座 椅，标 致 508 的 座

椅不论是包裹性还是支撑性都非常到位，不论是身

在前排还是后排，都可以根据个人需求对座椅及靠

背进行随心所欲的调整。标致 508 同样注重后排乘

客的感受，作为全系顶配的 2.3L 自动旗舰版车型为

后排乘客配备了电动私密遮阳帘、后排座椅加热以

及后排座椅靠背电动调节，而这些也是小编当时青

睐顶配标致 508 的原因之一，可以说标致 508 的座椅

设计达到了同级别的最高水准。标致 508 后排还采

用 了 航 空 式 头 枕 ，乘 客 可 以 手 动 调 节 头 枕 的 包 裹

度，在乘坐或休息时能保证乘客的头部不会由于车

辆转弯等情况出现大幅度晃动。除上述配置外，标

致 508 还配备了后排分区空调，并且可以独立调节

后排左右位置的出风角度。

结语：经过这次对于标致 508 的再次体验，小编

更加清晰地认识到了标致 508 的特点。标致 508 在配

置以及动力方面要有一定的优势，底盘调教也保持

了法系车型一贯的出色水平，而且在针对后排乘客

乘坐感受方面，标致 508 做的也是十分贴心，完全人

性化的高端配置，最大程度地满足了每位驾乘人员

的感官享受。 （黄 真）

东风标致508新推B级经典车


