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本报讯 10 月 22 日，“寻找希望成长的轨

迹”广发希望慈善基金五周年中国行出行仪式

在京隆重举行。广发银行董事长董建岳、中国

青少年发展基金会秘书长涂猛与 2012 年度广

发希望慈善基金爱心大使陈志朋出席了本次

出行仪式，共同迎来广发希望慈善基金传播大

爱的第五年。

仪式上回顾了基金会过去五年的爱心历

程，重寻基金会散播在云南、广西、甘肃、宁夏、

四川的希望轨迹。2008 年，为救助因汶川地震

而丧失希望的孩子们，广发银行与青基会携手

设立广发希望慈善基金。自成立以来，广发希

望慈善基金在推进慈善基金创新发展方面取

得了诸多突破，创造性地将慈善事业与金融业

紧密结合。2008 年，广发信用卡中心发行了全

国 范 围 内 首 张 慈 善 信 用 卡 ——“ 广 发 希 望

卡”。广发银行的这一创举，使持卡人的认捐

更加简单易行，让轻松做慈善成为可能。据介

绍，发行“广发希望卡”这一利用金融平台凝聚

大众公益力量的举动，在全国金融业尚属首

创。发展至今，所有广发信用卡均已开通慈善

捐赠功能，持卡人可以通过拨打 95508 及发送

短信的方式向基金会捐款。

秉承广发慈善希望基金一贯坚持的“透明

化、阳光化”原则，活动现场还颇有新意地晒起

了账单。作为全国首家公开运行明细的金融

业慈善基金，广发希望慈善基金的“晒账本”行

为打破了此前公众对于慈善基金运行内幕的

质疑，为企业的慈善公益行动正名。

广发希望慈善基金在现场展示了基金在

过去几年的筹集和使用情况：截至 2012 年 9 月，

广发希望慈善基金已经累计募集善款 1798 万

元，其中广发银行自身捐赠 1038 万元，持卡人

捐赠 760 万元。善款资助了 4679 个孩子，并通

过希望厨房、希望小学等项目让超过 4 万个孩

子受益。 （丁翊轩）

■ 倪 鹏

广发希望慈善基金五周年
中国行出行仪式在京举行华夏银行无锡分行推出国际业务新产品

随着人民币汇率形成机制改革和中国

外汇市场发展的深化、加速，银行的国际业

务产品愈加丰富，服务也不断得到完善。

银行现在可以为企业提供从跨境结算、贸

易融资到资金交易、风险管理的一套较为

完备的国际业务产品和服务，可谓琳琅满

目。在目前竞争激烈的经营环境中，银行

究竟应该向客户提供什么样的金融产品，

这是摆在各大银行面前的一道考题。

华夏银行无锡分行紧跟无锡对外开放

步伐，迎难而上，坚持拓展新项目，强力推

出了国际业务特色产品“进口增利赢”。

产品：超越焦虑、享受愉悦

“进口增利赢”产品是指在进口贸易结

算业务项下，银行应客户的申请，凭其提交

的人民币保证金、人民币定期存款存单、保

本型人民币理财产品作为质押，为其办理

进口融资并对外支付，同时要求客户在该

行办理一笔远期售汇交易，约定到期由该

行解除质押、客户履约交割后归还进口融

资款项。该项业务由人民币保证金、人民

币定期存款存单、保本型人民币理财产品，

进口融资，远期售汇三部分组成。

作为华夏无锡国际业务产品线上一颗

闪耀的明星，“进口增利赢”的五大特色，让

客户摆脱传统进口付汇时的一系列焦虑因

素，真正享受愉悦的心情。

一是适用范围广泛，适用信用证、托收和

汇出汇款多种结算方式的付汇需求；二是不

增加客户授信额度的敞口风险，不增加业务

风险和操作环节；三是转换付汇时点，利用外

汇市场的变化趋势，节约购汇成本；四是“进

口增利赢”产品项下的进口融资业务为进口

押汇、进口代付业务；五是适用于人民币远期

汇率升值或外币融资利率较低时，人民币升

水汇差大于外汇融资利息与人民币存款、理

财利息差额情况下的进口付汇业务。

服务，服务，还是服务

如何提高银行金融产品的服务和管理水

平？华夏银行无锡分行立足客户需求，结合自

身特点，形成了一套特色鲜明的服务体系。

一是明确责任、互相配合。在银行产品

全流程中，业务部门、产品部门、操作部门、风

险部门积极配合，在明确各自责任的基础上，

成立跨部门的条线工作组，加强联动配合。

二是有严谨的制度和合理的策略。对

于产品的创新、销售、风险控制、售后评价等

有明确的可操作的制度依据，对于产品开

发、风险把控、销售策略等有具体的谋划。

三是有具体的产品方案并忠实地予以

执行。产品方案不仅包括产品说明书，还包

括产品的具体操作、系统配合、营销策略、风

险控制管理措施、具体的岗位职责等。

四是通过轮岗交流等制度、自主培养和

外部引进等方式，建立一支高端的外汇分析、

产品研发和市场营销的人才队伍，并形成合规

经营、协调发展、科学决策的管理文化。

目标：增、利、赢

银行和企业间的交流和合作从来都是

双方向的。银行在向企业提供外汇产品和

服务时，能够从企业那里吸收更多的信息，

这对于提高产品和服务水平大有好处。优

质的金融产品和服务让企业享受到便利的

同时，银行也从中获得利润，这对于增进银

企间的持续互动，是一种助推器和润滑剂。

华夏银行无锡分行将一如既往地秉承

“以客户为中心、以市场为导向”的经营理

念，不断优化和完善金融服务水平，丰富和

创新优质金融服务产品，增进银企互动，享

受互利共赢。

（作者单位：华夏银行无锡分行国际部）

随着房地产市场的发展和完善，高端

物业不再是炫富的标签，也不仅仅是高档

建筑与装饰材料的简单堆砌，购房者对住

宅的需求已经由粗放转向精细化。专家指

出，高端住宅市场已经进入细节时代，购房

者更看重细节下的产品价值。

位 于 北 京 建 国 门 内 大 街 的 长 安 太 和

项目，在占据了城市核心地段以及优良的

医疗、交通、教育、商业等配套的同时，更

注重给业主营造时尚、舒适的生活方式。

“从长安太和的诸多细节便可以看出该项

目的价值所在。”40 岁的专业人士张先生

认为，在未来市场中，能否在细节上胜出

或者是否是现房呈现，将决定高端住宅的

受青睐程度，而诸如长安太和这样同时兼

顾细节与现房的高端住宅将更加供不应

求，未来一段时间内，其稀缺价值将进一

步显现。

张先生表示，长安太和对其吸引力更

多地体现在对细节的雕琢上，对细节的注

重不仅决定了生活的水准，也是对住宅增

值保值功能的保证。

据了解，以打造高端生活方式见长的

长安太和精磨细研每一处生活居家细节，

让空间去适应客户的需求和习惯。仅以厨

房橱柜为例，长安太和采用实木贴皮加五

面高光烤漆，反复 7 遍精心打磨的烤漆与实

木木纹映衬带来时尚观感，台面采用杜邦

可丽耐产品，拥有无拼接、质感强、实心无

孔、耐腐耐用、防污及可更新等优点。

在最容易被忽略的电梯系统上，长安

太和也从最细微处着手考虑到客户感受。

据 悉 ，长 安 太 和 采 用 世 界 顶 级 电 梯 品 牌

——三菱电机，通过采用世界领先的科技

控制系统，在实现电梯运行绝对平稳安全

的基础上，在高峰时间对电梯楼层运行进

行合理分配，实现业主随时呼叫即时到达，

有效减少客户等待时间。

此外，项目三重立体园林景观的打造

将自然景观引入室内，跨层空中花园的设

计同时兼顾私属性和园林，旨在让空间与

园林实现零距离。同时，项目室内与建筑

设计所选用石材均为进口材料，体现出崇

尚自然与品质生活的理念。

据悉，业主在肯定长安太和现房实景

的 同 时 ，对 其 提 供 的 专 享 配 套 也 更 为 青

睐。与长安太和是同一开发商开发建设、

仅一街之隔的金宝街为业主提供顶级生

活、商业资源之外，作为长安太和业主还能

同时拥有长安俱乐部和香港赛马会北京会

所的绿色通道。

（林 文）

北京长安太和营造高端生活方式


