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商业看台

贸易金融

吴任超：将贸易融资和现金管理合二为一
本报讯 记者从相关机构获悉，第八届中国诚

信企业家大会暨“北斗七星”诚信典范年度盛典将

于近日在北京举行。据了解，千余名中外知名企业

家、银行家、诚信体系建设专家及相关知名人士将

出席本次大会，并就企业诚信体系建设、企业风险

管理与防控、企业融资及小微企业发展所遇到的热

点难点问题展开研讨。

据本届大会秘书长、中国管理科学研究院副秘书

长、著名信用管理专家陈贵介绍，党的十七届六中全

会以及 10 月 19 日召开的国务院常务会议提出，把诚

信建设摆在突出位置，大力推进政务诚信、商务诚信、

社会诚信和司法公信建设，抓紧建立健全覆盖全社会

的诚信系统，在全社会广泛形成守信光荣、失信可耻

的氛围，并详尽部署了我国诚信体系建设的重要任

务。我国的诚信建设迎来难得的大好机遇。（于 跃）

中国诚信企业家大会将召开

阿里斯顿热水器搅热市场

■ 本报记者 丁翊轩

本报讯 在最近的选购热水器高峰时期，阿里斯

顿 AG+新品以银离子抑菌“健康型”电热水器搅热市

场，其中 EiCAG+5 及 ERCAG+5 两款产品更是炙手

可热，销量节节攀高。

据了解，阿里斯顿品牌首次将 AG+银离子抑菌

技术与电热水器完美结合，凭借银离子防护网抑菌，

有效抑制水中各类细菌的不断滋生和繁殖，抑菌有

效率高达 80%以上。同时，这款热水器在节能方面的

表现也颇为出色。高密度无氟聚氨酯加厚保温层，

大幅度提高了热水器的保温性能。业内人士称，阿

里斯顿的以这两款产品为代表的银离子抑菌健康型

热水器或将在市场上掀起一轮电热水器的“升级换

代潮”。 （韦金莹）

一个多月前，在银行业务领域拥有 17

年工作经验的吴任超被委以重任——担任

德意志银行（以下简称德银）中华区（中国

内地、香港及台湾）企业贸易融资和现金管

理（TF/CMC）业务主管，负责该业务的战

略发展以及关注目标市场扩张、产品推出，

并实施积极的业务增长计划。

此前 3 年半，吴任超在德银担任贸易

结构及出口信贷融资业务（STEF）的中国

主管。吴任超认为，德银做结构性贸易融

资、出口信贷融资重点就在两个方向，一

是大宗商品的结构贸易融资，因为中国作

为一个贸易大国，需要推动资源类产品的

进口；二是出口信贷，即国家鼓励的那些

高附加值的、技术含量高的大型成套设备

的出口，比如像中国企业的电信设备、电

力设备出口等等。

三大优势

据吴任超介绍，德银贸易融资和现金管理

领域的第一个最大优势在于将二者整合提供

服务，这也是2012年将继续深化的服务模式。

尽管当前很多银行的贸易融资部和现

金管理部还是处于各自独立的分割状态，但

德银从去年年末就开始做结构调整，即将贸

易融资和现金管理两个部门合二为一。

在吴任超看来，贸易融资与现金管理与

生俱来就是不可分割的，贸易融资是现金管

理的一个重要组成部分，而现金管理必不可

少的工作之一就是为贸易行为做好融资。

一家企业的财资部门，每天都要对资金

的收支进行分配与调拨；而大型集团企业更

需要通过内部的资金池对所有分/子公司的资

金进行集中管理，以使整个集团的资金运作

更有效率。但是，无论是何种类型的企业，都

需要与外部发生关系，即跟自己的业务合作

伙伴发生贸易交易，包括内贸和外贸两种形

式，而这些也是现金管理不可分割的一部分。

从银行的角度看，贸易融资和现金管

理所对口的企业的部门都是财资部，所对应

的需求都是解决资金的问题，将银行的两个

部门合二为一，就能够给客户提供一个覆盖

贸易融资与现金管理的全方位的解决方案。

另外，德银的第二大优势就是着眼通

过强大的信息技术平台，为企业提供一个

非常便捷的解决方案。“我们银行的网银系

统——DB-Direct Internet (简称“dbdi”)本

身既可以做现金管理交易，又可以做贸易

融资，比如说可以在这一系统中开立信用

证，也可以做一些供应链融资的产品，同时

包括应收账款管理以及应收账款跟企业内

部的 ERP 系统的对账，都可以做到自动

化。”吴任超说。

技术平台和现金管理密不可分，如果

采用手工作业进行现金管理，显然是不现

实的。网银要跟企业的后台 ERP 系统对

接，这样才能帮助企业创造价值。比如，

某家企业进行应收账款的对账，即企业财

务系统上完成一笔销售以后会做应收账

款，但是资金管理上只有收到付款以后销

售才算完成，应收账款才能被冲掉。

“当网银系统与企业的 ERP 系统对接

后，我们可以让客户在收到每一笔现金的

同时，根据企业预先设定的对账规则，去

冲销现有应收账款。”吴任超说。

吴任超还谈到，德银的第三大优势就

是团队覆盖范围扩大到大中华区，涵盖中

国内地、香港和台湾。为什么要把大中华

区整合到一起呢？这是人民币国际化、人

民币跨境贸易结算带来的趋势。未来，香

港的人民币业务会进一步扩展，人民币在

区内将获得更广泛的使用，影响力将大大

提升。因而，德银在组织结构上也会适应

这一趋势，将中国内地与香港的人民币跨

境业务统一整合到大中华区。

合二为一

“如果你只懂现金管理，你就抓不到企

业的贸易融资需求；如果你只懂贸易融资，

企业提出现金管理的问题，你也无从解答。”

在吴任超看来，上述问题如果由两个人一起

去解决的话，并不是一个高效的解决方案，

“我们的想法就是，让懂贸易融资的同事也

懂现金管理，懂现金管理的同事也懂贸易融

资，就整合营销来讲，将二者合二为一，银行

需要培养一批通用型人才，能够满足企业贸

易融合和现金管理两方面的需求。

回溯贸易融资的发展历史，我们不难

看到，最早的跟单、托收和信用证已经使

用了几十年，而且依然行之有效。虽然其

中 有 一 些 不 断 更 新 ，从 UCP400 到

UCP500 再 到 UCP600，但 是 信 用 证 的 交

易方式依然存在。

但是，历史的车轮在不断向前，随着

互联网的兴起，信息越来越通畅，赊销这

类的贸易结算模式也会越来越多。

当传统的贸易融资在新的时代背景下被

赋予更广泛的内容时，所谓的供应链融资正

是贸易融资和现金管理融合的产物之一，贸

易融资也逐渐被人们视为广义的供应链融

资。而且，伴随着越来越多的贸易结算方式

采用非信用证的方式结算，供应链融资的概

念越来越普及，它将会成为一个趋势和潮流。

吴任超表示，供应链融资业务在德银

不仅仅是一个概念上所说的应收、应付的

融资，而是一套需要强大技术平台支撑的

重要业务。德银此前在大中华地区做过很

多供应链融资的案例，在这方面有着丰富、

领先的经验。

“我们在月末或者季度末企业资金紧

缺的时点，曾经一天处理过超过 400 笔这

样的保理交易，如果不是用一个高度自动

化的 IT 解决方案，那么一家采购商的 400

多个供应商，就要找 400 多家银行去处理，

400 多个银行同时处理这些单据，势必导

致支付的低效，而现在通过德银一家银行

就完成了这 400 多个企业的应收账款的融

资需求。”吴任超说。

吴任超认为，通过抓住供应链当中的

核心大企业，为其供应链上的业务伙伴创

造价值，这比单一的贸易融资的业务更具

有市场和可拓展的空间，而且抓住核心企

业更有利于银行控制风险。


